


保険の掛け方で差が出る


家のメンテナンス
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その物件の探し方、危険です。













保険の掛け方で差が出る


家のメンテナンス

2

THE HOME編















忍び寄る甘い誘惑


家の売却は慎重に
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火災保険の相談には


ご用心





お客さまと

THE HOMEとのお約束。



①自分の利益よりもお客さま満足度を最優先。


　売お客さまの希望や状況に合った優良物件をご提案。


②ぼったくり禁止。


　不必要な諸経費はいただきません


③売ったら終わりにはさせません。


　引渡し後のアフターケアまでお約束。


④他社では知らないお金の増やし方を教えます。


　仲介手数料以上のリターンをお約束。


⑤保証について正確な情報をお伝えします。


　引渡し後のトラブルを未然に回避。

お客さまと

THE HOMEとのお約束。



⑥税金関係や給付金についてもしっかりサポート。


　取りっぱぐれや無駄な出費を徹底回避。


⑦無理な予算は組みません。


　お客さまに合った支払い計画をお約束。


⑧決断するのはお客さまです。


　強引な売り込み・契約の催促はいたしません。


⑨メリットだけなら誰でも言えます。


　デメリットも隠さずお伝えすることをお約束。


⑩過剰な連絡・迷惑行為はいたしません。


　必要最低限の連絡・対応することをお約束。

お客さまと

THE HOMEとのお約束。



ご相談はお気軽にどうぞ

LINEで相談する

電話で相談する

↑タップして繋がります↑

https://lin.ee/R4qu2lL
tel:0120-125-888

